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KundenrezensionenHilfreichste KundenrezensionenO von 1 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. gutVon
zahn2013es gibt nicht viele Bcher zu diesem Thema, Tafuro und Sander/ Mller bieten hilfreiche Informationen zum
Thema Niederlassung, Marketing und Betriebswirtschaft einer Zahnarztpraxis.Auch gut zum wieder Auffrischen,
wenn man erstmal Inger dabei ist.

KurzbeschreibungWie kommen neue Patienten in meine Praxis?Fachliche Kompetenz allein garantiert noch lange
nicht, dass Sie neue Patienten bekommen.Und die Weiterempfehlung durch zufriedene Patienten ist nur eineder vielen
Mglichkeit, immer weiter bekannt zu werden.Nutzen Sie daher zustzlich das Potenzial eines gezielten und
systematischen Marketings, um auf | hre Praxis aufmerksam zu machen. Denn richtig verstanden und umgesetzt sind
auch im Gesundheitswesen Ethik und Marketing kein Widerspruch.Anaysen Konzepte Umsetzung\Was macht meine
Praxis einzigartig gegenber anderen PraxenAWas ist meine Hauptziel gruppe? Welche Bedrfnisse hat seAWas sind die
Schwerpunkte meiner Praxis?(z.B. Kinderpraxis, Hypnose )Welche Mglichkeiten zur Umsetzung von systematischem
Marketing habe ich”Was sind die Besonderheiten von Marketing im Gesundheitsdi enstlei stungsbereichWie wirksam
sind verschiedeneM arketingaktivitten in der ZahnarztpraxisAWerden Sie aktiv!Machen Sie sich und Ihre
Dienstleistung erfahrbar und gewinnen Sie die Herzen | hrer zuknftigen Patienten! Mit Praxistipps und

Fallbei spielen.Optimal e Paositionierung und Wahrnehmung im Markt.



